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Ustugi
komercyjne i
ubezpieczeniowe
w przychodniach

*15% przychodow

Stomatologia
*7% przychoddéw

Abonamenty
¢57% przychodéw

CENTRUM MEDYCZNE

Diagnostyka
obrazowa
¢16% przychodow

Szpitale
5% przychoddéw

www.enel.pl



ABONAMENTY - CELE STRATEGICZNE Penel-med”

CENTRUM MEDYCZINE

\ UTRZYMANIE 3. POZYCII NA RYNKU ABONAMENTOMY
W POPRAWA RENTOWNOSCI

Abonament jako driver w portfelu ’

Poprawa efektywnosci sprzedazy abonamentéw w podziale na
regiony (m.in. zmiana struktury sprzedazy, zwiekszenie
monitoringu dziatan sprzedazowych)

Zwiekszenie zapetnienia potencjatu placéwek
pozawarszawskich do 85%

Rozszerzenie dziatalnosci o rynek slaski (Katowice) i
zachodniopomorski (Szczecin)

Rozw6j dodatkowych placéwek, w miare zapetnienia
potencjatu, z zachowaniem bezpieczenstwa finansowego

Zabezpieczenie firmy przed legislacjg rynku ubezpieczen
zdrowotnych




PRZYCHODNIE KOMERCYIJNE
— CELE STRATEGICZNE

" enel-med

e Budowa pozycji lidera w wybranych
specjalnosciach (ortopedia,
ginekologia, okulistyka)

e Wzrost sprzedazy wybranych
produktow komercyjnych

e Dalszy rozwodj produktow

UDZIAL% pozaabonamentowych
KOMERCYINYCH e Utworzenie nowych
W PORTFELU

wysokospecjalistycznych placoéwek
profilowanych w Warszawie

e Medycyna sportowa i rehabilitacja

e Medycyna estetyczna

e Zdrowie mezczyzny, matki i dziecka
e Okulistyka




STOMATOLOGIA - CELE STRATEGICZNE (@
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e Zdobycie pozycji lidera rynku
* Wzrost sprzedazy komercyjne]
WZROST ustug stomatologicznych

UDZIAY U e Wyodrebnienie obszaru

Ssve TnreMeleiily Stomatologii jako sieci
W PORTFELU wyspecjalizowanych klinik

stomatologicznych

e Sukcesywne zwiekszanie liczby
gabinetow




SZPITALE - CELE STRATEGICZNE Y enel-med |

CENTRUM MEDYCZNE

Budowa e Wzrost sprzedazy operacji komercyjnych

marki i e Unowoczesnienie zaplecza sprzetu

i medycznego adekwatnie do potrzeb
rozZszerzenie rynkowych

orientacji e Usprawnienie procesu pozyskiwania
. : pacjentow z placowek wiasnych
szpitali na ENEL-MED (w tym placowek
pozyskanie komercyjnych) ’
klienta e Budowa zespotow lekarskich
obstugujgcych proces ,,0d konsultacji do

komercyjnego  operacji”




W CO BEDZIEMY INWESTOWAC? enel-med

CENTRUM MEDYCZNE

ﬂ GLOWNE OBSZARY INWESTYCJI 2014-2015 (50 min zt)

eUtworzenie wysokospecjalistycznych przychodni dla rozwoju ustug

komercyjnych (medycyna sportowa, medycyna estetyczna, centrum
zdrowia mezczyzny, matki i dziecka, okulistyka) z zatozeniem 2-letniego
zwrotu z inwestycji

eRozw0Oj przychodni abonamentowych (Katowice, Poznan, Wroctaw,
Szczecin)

e Zwiekszenie rozpoznawalnosci marki i zapetnienie potencjatu placowek w
todzi, Krakowie, Poznaniu, Wroctawiu i Gdansku

e Rozwdj wysokospecjalistycznych klinik stomatologicznych

e Wdrozenie nowego medycznego systemu informatycznego

e Rozw0j obszaru dtugoterminowej opieki nad osobami starszymi
e Rozw0j obszaru turystyki medycznej

www.enel.pl



FORMY FINANSOWANIA 4 énel-me'df'

CENTRUM MEDYCZNE

Dokapitalizowanie Sprzedaz
przez inwestora wydzielonej czesci
finansowego, przedsiebiorstwa z
branzowego lub centrami
towarzystwo diagnostyKki

lub /|

ubezpieczen obrazowej

W przypadku pozyskania towarzystwa ubezpieczen gotowosc¢ do uzyskania
synergii w zakresie wspolnej strategii i wzajemnej sprzedazy produktow

Realizacja scenariusza pozyskania srodkow finansowych
nastgpi po dokonaniu wyboru firmy doradczej do konca 2013 r.

www.enel.pl



MODEL BIZNESOWY 2016 Porel-med”

CENTRUM MEDYCZNE

PRZYCHODNIE ABONAMENTOWE

PRZYCHODNIE

ABONAMENTY SPECJALISTYCZNE

KOMERCYJNE
PRZYCHODNIE UE(EE/IPEIRE((::EJEVI\IIEIA v
STOMATOLOGICZNE
INNE USLUGI
KOMERCYINE PRZYCHODNIE
DIAGNOSTYKI

OBRAZOWEJ (TK, MR)

e

Domy opieki nad
osobami starszymi

SZPITALE

www.enel.pl



ZARZAD I DYREKTOR FINANSOWY “enel-med |
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Adam RozwadowskKi
Prezes Zarzadu
Zatozyciel ENEL-MED

CENTRUM MEDYCZNE

=
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Jacek Rozwadowski Zbigniew Nasitowski

Dyrektor Zarzadzajacy Dyrektor Finansowy
Wiceprezes Zarzadu

www.enel.pl



" enel-med

CENTRUM MEDYCZNE

www.inwestor.enel.pl

Kontakt:

Anna Rosinska

Specjalista ds. Relacji Inwestorskich
tel. (22) 431 77 84

kom. 608 392 300
anna.rosinska@enel.pl

www.enel.pl



